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MISION COMERCIAL
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Salida de Espana: 15 de julio

Dias de trabajo en Seul: 17y 18 de julio
Dias de trabajo en Taipéi: 19y 20 de julio
Regreso a Espana: 22 de julio

¢ Por qué Corea del Sur?

Con algo mas de 50 millones de habitantes Corea del Sur es
un mercado en continuo crecimiento. Se calcula que la eco-
nomia coreana tiene un potencial de crecimiento del 3% en
los préximos anos.

En julio del 2011 entré en vigor el Acuerdo de Libre Comer-
cio firmado entre la Unién Europea y Corea del Sur, lo que
ha facilitado el desarrollo del comercio con Espana. En estos
momentos, Corea del Sur es el tercer destino asiatico para las
exportaciones espafiolas, después de China y Japén.

Desde la entrada en vigor del ALC con Corea, las exportacio-
nes de productos aragoneses se han incrementado también
en casi un 30%, siendo mas de 160 las empresas aragonesas
que durante el afnos 2016 exportaron sus productos a Corea.

A lo largo del 2016 Aragén exporté a Corea del Sur principal-
mente moda, productos carnicos, maquinaria y material eléc-
trico.

¢ Por qué Taiwan?

Taiwdan es conocida como uno de los“tigres asiaticos”. Su situa-
cién geografica, entre Japon y Hong Kong, hace que sea uno
de los puntos con mayor trafico maritimo del mundo. A pesar
de su pequeno tamano, la economia del pais se encuentra en
el puesto 28 a nivel mundial en términos de paridad de poder
adquisitivo. Segun la revisién realizada en marzo de 2016 por
The Economist Intelligence Unit, el crecimiento en Taiwén en
2017 serd del 1,7% y entre 2018-2020 alrededor del 2% anual.

Uno de los sectores de mayor interés para las empresas espa-
Aolas es el sector agroalimentario, destacando los productos
como vino, jamon o aceite de oliva. Los sectores de bienes in-
dustriales y obra publica también ofrecen oportunidades de
negocio, sobre todo para los fabricantes de maquinaria para
obras publicas, maquina herramienta o componentes de au-
tomocion.

Desde Aragon se vende a Taiwan principalmente moda, be-
bidas alcohdlicas, productos carnicos, aparatos y material
eléctrico.



Costes

Gastos de organizacién:
800 euros + IVA

)Y Consultar condiciones especiales para socios.

CLUB CAMARA INTERNACIONAL
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Gastos de viaje: Precio en funcién de la combinacién escogida.

Consultar condiciones.

Gastos de la agenda de trabajo:
605 euros + IVA (por pais)

* Consultar los apoyos de fondos FEDER para empresas aragonesas

Normas de participacion

1. ADMISION DE SOLICITUDES

Requisitos:

Realizar la solicitud de inscripcion online a través de la pagina web de la
Cémara de Comercio (www.camarazaragoza.com)

Enviar el justificante de ingreso de los gastos de organizacion de agenda
en origen y en destino.

La inscripcién se considerara efectuada EN FIRME desde el momento en
que la Cdmara comunique a la empresa su inclusion en la accién comercial.
La Cdmara podra rechazar cualquier solicitud por no cumplir las condi-
ciones indicadas, por exceder el plazo de inscripcion u otros criterios de
indole comercial u organizativa.

2. PREPARACION DE LA ACCION

Obligaciones de la empresa participante:

Facilitar la documentacién solicitada por la organizacién en los plazos es-
tipulados.

Atender y responder las comunicaciones enviadas desde el organismo
colaborador en destino, desde la Cdmara de Comercio o desde la agencia
de viajes.

Comunicar a la Cdmara de Comercio las modificaciones o variaciones que
se realicen en la agenda de trabajo.
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Aceptar las posibles liquidaciones practicadas por derrama proporcional
de los gastos colectivos imprevistos.

En el caso de optar por el viaje organizado por la Camara de Comercio,
efectuar los pagos correspondientes en las condiciones y plazos estableci-
dos por la agencia de viajes seleccionada.

En el caso de que la empresa decida por su cuenta cancelar su participa-
cién en el plazo comprendido dentro de los 20 dias anteriores al comien-
zo de la accion comercial, la Cdmara se reserva el derecho de reintegrar
cualquier importe satisfecho por la empresa. En todo caso descontara de
la posible devolucion el importe de los gastos que la cancelacion pudiera
originar.

3. DESARROLLO DE LA ACCION COMERCIAL

El empresario debera:

Respetar la agenda de contactos elaborada y entregada en destino. En
caso de querer realizar alguna modificacién, se deberd solicitar a la orga-
nizacion de la accion.

Asistir a las reuniones y eventos (si los hay) que estén programados por la
organizacion.

Respetar las indicaciones establecidas por la organizacion de la acciéon en
tema de horarios, traslados, reuniones, etc.

Camara de Comercio, Industria y Servicios de Zaragoza
Teléfono: 976 3061 61 (ext. 215)

Email: mchylak@camarazaragoza.com

www.Camarazaragoza.com

Financia:
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