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Salida de Espaiia: 9 de noviembre

Dias de trabajo en Bratislava: 10y 11 de noviembre
Traslado a Viena: 11 de noviembre (Gltima hora)
Dias de trabajo en Viena: 12 y 13 de noviembre

Regreso a Espafia: 14 de noviembre

;Por qué Eslovaquia?

Con una prevision de crecimiento del PIB para 2016 del 3,3% segun
el FMI, el pais presenta oportunidades para la empresa espafola en
multiples sectores:

En el sector agroalimentario destacan las que se presentan para fru-
tas y verduras frescas o en conservas, aceite de oliva, pescado y ali-
mentos congelados, productos carnicos, vinos y licores.

En relacion a los bienes de consumo aparecen oportunidades para
productos textiles y de confeccidn, calzado, articulos de cuero, mue-
bles y juguetes.

Por ultimo, dentro de los productos industriales y servicios, hay opor-
tunidades relacionadas con los trabajos de obras publicas e instala-
ciones industriales diversas a lo largo del pais.

Mientras que durante los Ultimos cuatro afos la mayoria de los in-
versores extranjeros estaban interesados en la industria mecénica,
automovilistica y el sector de la construccion, el panorama cambid
con la llegada de la crisis. Se observé una caida considerable de las
inversiones en los tres sectores anteriormente citados, mientras que
empezo6 a crecer el interés hacia las altas tecnologias, y el sector turis-
tico. Asimismo estdn adquiriendo cada vez mds peso las inversiones
relacionadas con el medio ambiente y el sector energético que ofrece
oportunidades con potencialidad para empresas espafolas.

El comercio exterior estd completamente liberalizado. Quedan resi-
dualmente algunas restricciones para determinados productos, como
armas, productos agropecuarios y ciertas materias primas estratégi-
cas, que aun requieren la solicitud de una licencia de importacién.
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;Por que Austria?

Austria representa el segundo pais de mas elevado poder de compra de
la Unién Europea. Los compradores austriacos suelen ser exigentes y pre-
suponen un suministro puntual y conforme a las muestras, asi como una
distribucion fluida de piezas de recambio y el funcionamiento perfecto
de los servicios técnicos. Los estdndares técnicos y las exigencias de cali-
dad son elevados.

Segun el FMI, el PIB austriaco crecera en 2016 el 1,6%. El PIB per capita el
ano pasado alcanzo los 38.540€ en términos nominales.

Las oportunidades comerciales para la empresa espaiola para el sector
agroalimentario se centrarian dentro del sector agroalimentario en fru-
tas y hortalizas frescas; una tendencia importante en este apartado ha
sido la reorientacion de la produccion agraria hacia los productos biol6-
gicos, consecuencia de la creciente demanda de ese tipo de productos.
Ademas, la importancia del turismo y consiguientemente del sector de
la hosteleria y la restauracion en este pais, que suponen un segmento
importante de demanda de productos alimenticios y bebidas, debiendo
prestarse atencion a los formatos dirigidos al canal HORECA.

Dentro de los bienes de consumo, debemos destacar la confeccion tex-
til, calzado y accesorios. También, La construccién de nuevos hoteles y
edificios de oficinas hace que sea un interesante mercado para todo lo
relacionado con el equipamiento de sus instalaciones (mobiliario, ilumi-
nacion, pavimentos y revestimientos ceramicos, textiles, etc.).

Por lo que respecta a productos industriales y servicios, hay que des-
tacar la fuerte inversion que el pais esta realizando en diferentes in-
fraestructuras, sobre todo viarias y ferroviarias. Ademas, En Viena se esta
llevando a cabo actualmente uno de los proyectos inmobiliarios mas
importantes de Europa, Urban Lakeside Aspern, con diferentes fases de
desarrollo hasta el afio 2030. En este sentido, la construccion del drea se
hara bajo criterios de movilidad sostenible, desarrollo urbano de calidad
y optimizacion energética.

Asimismo, existen oportunidades de negocio en la venta de accesorios y
componentes industriales de todo tipo. Entre los sectores mas modernos
que se encuentran en expansion debe destacarse la biotecnologia y las
industrias relacionadas con el medio ambiente y las energias renovables.



Costes

Cuota de participacién:
500 euros + IVA

Gastos de viaje: Precio en funcién de la combinacion elegida.

Consultar condiciones.

Agendas de trabajo en destino:
Eslovaquia: 423,50 € + IVA
Austria: 1.000 € + IVA

Normas de participacion

1. ADMISION DE SOLICITUDES
Requisitos:
« Realizar la solicitud de inscripcion online a través de la pagina web de
la Cdmara de Comercio (www.camarazaragoza.com)
« Enviar el justificante de ingreso de los gastos de organizacion y de los
gastos de elaboracion de agenda.
« Lainscripcion se considerara efectuada EN FIRME desde el momento
en que se reciban los justifcantes de pago correspondientes.
« La Cémara podré rechazar cualquier solicitud por no cumplir las con-
diciones indicadas, por exceder el plazo de inscripcion u otros criterios
de indole comercial u organizativa.

2. PREPARACION DE LA ACCION
Obligaciones de la empresa participante:

- Facilitar la documentacion solicitada por la organizacion en los plazos
estipulados.

+ Atender y responder las comunicaciones enviadas desde el organis-
mo colaborador en destino, desde la Cdmara de Comercio o desde la
agencia de viajes.

- Comunicar a la Cdmara de Comercio las modificaciones o variaciones
que se realicen en la agenda de trabajo.

Mas informacion:

, ; i
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Aceptar las posibles liquidaciones practicadas por derrama proporcio-
nal de los gastos colectivos imprevistos.

En el caso de optar por el viaje organizado por la Cdmara de Comercio,
efectuar los pagos correspondientes en las condiciones y plazos esta-
blecidos por la agencia de viajes seleccionada.

En el caso de que la empresa decida por su cuenta cancelar su parti-
cipacion en el plazo comprendido dentro de los 20 dias anteriores al
comienzo de la accién comercial, la Cdmara se reserva el derecho de
reintegrar cualquier importe satisfecho por la empresa. En todo caso
descontara de la posible devolucién el importe de los gastos que la
cancelacién pudiera originar.

3. DESARROLLO DE LA ACCION COMERCIAL
El empresario debera:
- Respetar la agenda de contactos elaborada y entregada en destino.

En caso de querer realizar alguna modificacion, se debera solicitar a la
organizacién de la accion.

Asistir a las reuniones y eventos (si los hay) que estén programados
por la organizacién.

Respetar las indicaciones establecidas por la organizacion de la accion
en tema de horarios, traslados, reuniones, etc.

gz Camara de Comercio, Industria y Servicios de Zaragoza

Teléfono: 976 30 61 61 (ext. 281)

Email: jandonegui@camarazaragoza.com

www.Camarazaragoza.com
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