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Lainnovacion
convierte a cuatro
empresas zaragozanas
en referentes
internacionales

La Camara de Zaragoza concede los Premios a la Exportacion 2014 a ABB,
Magapor, Decan Sports Equipment y al Grupo Pikolin. La entrega de los
galardones se celebrara el 7 de mayo, a las 18 horas, en la sede de la Camara

en los productos o procesos, los mercados in-

ternacionales estan dispuestos a escuchary a
comprar. Bien lo saben las cuatro empresas a las
que la Camara de Comercio, Industria y Servicios
de Zaragoza ha concedido los Premios a la Exporta-
cion 2014: ABB, Magapor, Decan Sports Equipment
y Grupo Pikolin. Las premiadas no solo han logrado
abrir mercados gracias a la [+D+i, también han con-
seguido convertirse en referentes internacionales de
sus respectivos sectores.

El patron es comun e inalterable: con innovacion

En una economia cada vez mas internacionaliza-
da y con mayor competencia, empresas de Zaragoza
llevan el nombre de Aragdn por todo el mundo: ABB
(Premio en la categoria gran empresal es lider tec-
noldgico mundial de los transformadores de distribu-
cién tipo seco encapsulado al vacio; Magapor (Premio
a la pyme exportadora) es una de las tres empresas
mundiales de referencia en cuanto a tecnologias para
la reproduccidn porcina; la joven Decan Sports Equip-
ment (Premio al Emprendedor Exportador) suminis-
tra equipamiento deportivo que desarrolla con me-
dios de produccion tecnolégicamente avanzados que
incluyen la nanotecnologia; y Grupo Pikolin (Premio
Extraordinario a la Proyeccion Internacional), que li-
derala I+D en las principales tecnologias del descan-
so con el mayor niimero de patentes de su categoria,
se han convertido en el segundo grupo europeo del
descansoy en lider en Espafa, Francia y Portugal.

iLos resultados? Las empresas premiadas cuen-
tan con presencia en los mercados mas importantes
del mundo y, en algunos casos, los mercados exte-
riores representan mas del 70% de su facturacion.

Los Premios a la Exportacion de la Camara de
Zaragoza reconocen la labor de internacionalizacion
de las empresas de la provincia durante el ano an-
terior y pretenden contribuir a fomentar el espiritu
de internacionalizacion e incrementar el volumen de
exportacidn aragonés.

Para designar a los ganadores, el jurado de los
premios tiene en cuenta el historial de la empresa,
su volumen de exportacion, la labor realizada en la
apertura de mercados, el porcentaje de exportacio-
nes con relacion a la cifra de produccidn o la asisten-
cia a ferias internacionales y misiones comerciales.
Mas de 90 empresas como General Motors Espana,
SAICA, TAIM Weser, BSH Electrodomésticos o Sie-
mens han sido premiadas con alguno de estos galar-
dones, pero también numerosas pymes. Constituyen
la distincion empresarial de trayectoria mas extensa
en Aragon.

Entrega de los premios

El acto de entrega de los Premios a la Exportacion,
que patrocinan la Compania Espanola de Seguros de
Crédito a la Exportacion (CESCE) y Banco Sabadell,
se celebrara el 7 de mayo, a las 18 horas, en la sede
de la Camara de Comercio. La fiesta anual de la in-
ternacionalizacion, que reldne cada afo a mas de 400
directivos, empresarios y profesionales implicados
en el sector exterior de la economia aragonesa, con-
tara con las intervenciones del presidente de la Ca-
mara, Manuel Teruel, el consejero de Industria e In-
novacion, Arturo Aliaga, y del director de Riesgo Pais
y Gestion de Deuda en CESCE, Ricardo Santamaria,
quien impartira la conferencia “Oportunidades de la
internacionalizacion en un escenario post-crisis”.
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PREMIO A LA GRAN EMPRESA EXPORTADORA

La reinvencion de un

tecno

a apuesta por la innovacion, calidad, eficien-
cia y experiencia han convertido a la planta

de ABB (Asea Brown Boveri] en Zaragoza en
lider tecnolégico mundial de los transformadores
de distribucion tipo seco encapsulado al vacio.
Fundada en 1954 por la familia Diestre y adqui-
rida en 1982 por ABB, esta fabrica ejerce desde
el ano 2000 como centro especializado del grupo
para los mercados de Europa, Africa, Oriente Me-
dioy América Central y del Sur.

En el ano 2008, ABB actuaba en un mercado
creciente, con multiples inversiones en energias
renovables y en infraestructuras, asi como en
un pujante mercado doméstico. La crisis inter-
nacional cambié drasticamente el escenario de
inversiones, por lo que la fabrica zaragozana se
esforzé en buscar nuevos mercados y desarrollar
nuevos productos. La estrategia de exportacion
se reorientd en torno a tres ejes: competitividad,
innovacion y diversificacion.

Los resultados son tangibles, ya que en la ac-
tualidad vende a 59 paises y su negocio exterior
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superd el 70% de su facturacion en 2014. La em-
presa tiene gran presencia en paises estratégicos
del Golfo Pérsico u otros mercados emergentes
como Chile, Perd, Colombia o Estados Unidos.
Como consecuencia de la reorientacion del ne-
gocio, ABB Zaragoza ha impulsado en los Ultimos
anos su penetracion en nuevos mercados como
Arabia Saudi, que ya encabeza la clasificacion de
destinos a los que mas vende.

Los transformadores de la planta de ABB
de Zaragoza se pueden encontrar en proyec-
tos internacionales tan importantes como el
AVE que conectara las ciudades de Medinay La
Meca, las lineas 3y 6 del metro de Santiago de
Chile, una de las mayores plantas fotovoltaicas
de Centroamérica o un nuevo estadio para el
Mundial de Fatbol de Brasil, entre un largo et-
cétera.

ABB recibe por tercera vez el Premio a la Ex-
portacion de la Camara de Comercio, Industria y
Servicios de Zaragoza (2002, 2008 -Premio Ex-
traordinario-y 2014).



Power and productivity “ I! ..
for a better world™ " I. l.

Actividad y productos fabricados: Transformado-
res de distribucion tipo seco encapsulado al vacio
Ano de fundacion: 1954

Numero de trabajadores: 229

Facturacion: 62 millones de euros

Exportacion: 71,13%

Direccion: Carretera de Madrid, Km. 314. 50012,
Zaragoza

Teléfono: 976 012 766

Web: new.abb.com/es



PREMIO ALA PYME EXPORTADORA

Magapor es una pyme que desarrolla e im-

plementa la tecnologia mas avanzada en in-
seminacion artificial porcina. Con la apuesta por
la [+D+i como clave para su desarrollo, la empresa
provee soluciones para todos los procesos de re-
produccién en centros de inseminacion y granja.

Fundada en 1990 en Ejea de los Caballeros,

Con presencia actual y consolidada en 40 pai-
sesy mas del 60% de su facturacion total asocia-
da a su actividad internacional, Magapor es una
de las tres empresas mundiales de referencia en
cuanto a tecnologias para la reproduccion porci-
na. En 2014, la firma obtuvo una cifra récord de
facturacion superior a los 7,5 millones de euros,
con un incremento de casi dos millones respecto
a 2012. Entre otros logros, el ano pasado abrie-
ron nuevos canales de distribuciéon en China, Ru-
mania, Filipinas y Canad3, registraron un creci-
miento del 100% de su facturacidon en Rusia y se
consolidaron como lideres del sector en Brasil y
Tailandia.

Desde sus inicios, la pyme apostd por la in-
ternacionalizacion, lo que le ha permitido estar

Referente mundial para
A reproduccion porcina

presente en todos los paises con mercado por-
cino relevante. Abrié sus primeras oficinas en
Portugal, para mas tarde continuar con Hungria,
México, Italia, China y EEUU. Si hoy en dia no to-
das siguen funcionando, si existen acuerdos de
colaboracién y distribucion en cada uno de estos
paises. Su trabajo en mercados estratégicos pro-
sigue en paises como China, principal mercado
productor de porcino a nivel mundial, EEUU, Bra-
sil y Rusia. La compania participa todos los anos
en misiones comerciales directas e inversas, fe-
rias y congresos internacionales.

Las instalaciones de Ejea de los Caballeros
acogen al equipo humano, sobre quienes se sus-
tenta su éxito internacional. Para sus desarrollos,
Magapor cuenta con un equipo de investigacidn
formado por especialistas en Veterinaria, Bio-
logia e Ingenieria, entre otros campos. La com-
pania, que celebra este ano su 25 aniversario,
también ha asumido el propésito de promover la
transferencia tecnoldgica al sector agro-ganade-
ro y organiza encuentros técnicos internaciona-
les, que el ano pasado congregaron a participan-
tes de 30 paises.



Actividad y productos fabricados: Soluciones
para la inseminacidn artificial porcina

Ano de fundacion: 1990

Numero de trabajadores: 42

Facturacion: 7,5 millones de euros
Exportacion: 62,09%

Direccion: Parque Cientifico Tecnoldgico Agroa-
limentario Valdeferrin — AulaDei, Calle 5. Ejea de
los Caballeros

Teléfono: 976 662 914

Web: www.magapor.com




PREMIO AL EMPRENDEDOR EXPORTADOR
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Como conguistar el mundo
en menos de dos anos

pment salta a competir en los mercados

internacionales estd compuesta por inge-
nieros altamente cualificados, unos medios de
produccion tecnolégicamente avanzados que
incluyen la nanotecnologia, flexibilidad y alta
capacidad de personalizacion. Creada hace ape-
nas dos anos, los fundadores de la empresa son
profesionales con mas de 15 afios de experiencia
en el sector deportivo, que han encontrado en el
grupo Arasaf el partner ideal para su proyecto
emprendedor. Arasaf esta focalizado en un sec-
tor productivo totalmente diferente al deportivo,
pero esta sinergia ha permitido a Decan Sports
alcanzar una alta capacidad en la compra de ma-
teria prima y ofrecer una ventaja competitiva en
sus instalaciones productivas.

| a equipacion con la que Decan Sports Equi-

Decan Sports suministra equipamiento de-
portivo personalizado o estandar para cualquier
tipo o tamano de instalacion, tanto interior como
exterior. Producen gradas telescépicas, gradas
desmontables, canastas suspendidas del techoy

ancladas al suelo, porterias de futbol, balonmano
y futbol sala, postes de tenis y voleibol, banquillos
o pistas multiuso, entre otros.

El crecimiento de la empresa es exponencial:
las previsiones de ventas para 2015 son de al me-
nos un millén de euros, cuatro veces mas que en
2013, y la exportacion representa el 70% del ne-
gocio. Su mercado, como el deporte, no entiende
de fronteras: sus principales clientes se encuen-
tran tanto en paises arabes (Arabia Saudi, Oman,
Emiratos Arabes Unidos, Irak, Libia y Mauritania)
como europeos (Irlanda, Paises Bajos, Finlandia,
Dinamarca, Portugal, Eslovenia, Chipre, Ucrania
y Espanal.

El crecimiento de la compania se sustenta
en la experiencia y especializacion del equipo de
trabajo, el conocimiento del sector, una decidida
apuesta por la I+D, la certificacion de productos
y el apoyo tanto de su socio mayoritario (Arasaf
Industrial) como institucional (Cadmara Zaragoza,
ICEX, Arex) y financiero (ENISAy Arasaf).



Decan Sports Equipment S.L.

Actividad y productos fabricados: Equipamientos
para instalaciones deportivas

Ao de fundacion: 2013

Numero de trabajadores: 5

Facturacion: 762.000 euros

Exportacion: 70%

Direccion: Poligono Proalca, nave 99. Cadrete
Teléfono: 976 125 049
Web: www.decan.es



PREMIO EXTRAORDINARIO A LA PROYECCION INTERNACIONAL
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Un lider europeo del descanso
en continuo crecimiento

o importa cudl sea tu suefo si trabajas
N duro para conseguirlo». Con este espiritu

se fundd Pikolin hace mas de 65 afos en
un pequeno local de Zaragoza. Y, desde enton-
ces, persiguen su sueno: cuidar la salud de las
personas con el mejor descanso del mundo. Con
este espiritu y el trabajo de un gran equipo, se
han convertido en el segundo grupo europeo del
descanso y en lider en Espafa, Francia y Portu-
gal. En un mercado conjunto de mas de 125 mi-
llones de personas, cuentan con un 30% de la
cuota de mercado en Espana y Franciay un 25%
en Portugal.

Estos son los resultados de una gran capaci-
dad de produccion y de un equipo que cuenta con
mas de 2.000 personas empleadas directamente y
10 plantas de produccion repartidas entre Europa
y Asia. En ellas, Grupo Pikolin fabrica colchones,
somieres, bases, almohadas y complementos.

Grupo Pikolin también lidera la investigacion
y el desarrollo en las principales tecnologias del
descanso, con el mayor nimero de patentes de
su categoria y posicionandose como lideres en el
territorio de salud.

Con esta estrategia y desarrollando un ambi-
cioso plan de expansion, Grupo Pikolin conquistd
nuevos mercados hacia Portugal, en primer lugar,
y Francia. En el 2002, adquirié el 50% de COFEL,
consolidando el 50% restante en 2009, convirtién-
dose asi en el lider del descanso en el pais galo.
COFEL aporta alta capacidad tecnoldgica y de I+D
y suma al grupo nuevas patentes de alto valor.

En 2011, refuerza su proceso de internaciona-
lizacion al adquirir la marca Dunlopillo para 45
paises. La nueva compania tiene dos fabricas:
una en Vietnam y otra en China. Dunlopillo Hol-
dings dirige una red de distribucion que permite
aprovechar las posibilidades que ofrece uno de
los mayores mercados del mundo.

El grupo también ha ampliado divisiones de
negocio claves para su futuro como los hoteles
y equipamientos colectivos, a través de los cua-
les ya estan en los cinco continentes mediante
acuerdos con los principales grupos hoteleros.
En 2012 compra Pardo, lider en equipamiento
hospitalario, asistencial y de hogar, logrando asi
ofrecer a nivel mundial las tecnologias mas avan-
zadas para el cuidado hospitalario y geriatrico.



pikolin

Actividad y productos fabricados: Colchones,
somieres, bases, almohadas y complementos
Ano de fundacion: 1948

Numero de trabajadores: 2.198

Facturacion: 353 millones de euros

Direccion: Carretera de Logrono, km. 6,5. 50011.
Zaragoza

Teléfono: 976 300 030

Web: www.grupopikolin.com




PREMIADOS

2014

» ABB

» Magapor

» Decan Sports
Equipment

» Grupo Pikolin (Premio
Extraordinario)

v

2013

» Industrias AZ

» Ciglenales Sanz

» Entertainment
Solutions

2012

» Bodegas Paniza
» Libelium

» Markleen

2011

» Operon

» Enganchesy
Remolques Aragon

» Durher

2010

» Eurogan
» Grumetal
» Scati Labs

2009

» Zalux

» Certest Biotec

» BSH Electrodomésticos
Espana (Premio
Extraordinario)

2008
» Asea Brown Boveri
(ABB) (Premio

Extraordinario)

» Industrias Hidraulicas
(IHSA)

» Nortek

» Agromet Ejea

DESDE 1979

2007

Industrias Aragonesas
del Aluminio (Premio
Extraordinario)
Especialidades
Luminotécnicas

Saga |banez
Distribuidora
Internacional Carmen
(Accésit)

Ingenieria y Servicios
de Montana (Accésit)

»

¥

»

¥

»

¥

»

¥

»

¥

2006

» SAICA (Premio
Extraordinario)

» Fersa Rodamientos
Europeos

» Promindsa

» Zampiere

2005

» Aragonesa de
Componentes Pasivos
(ACP)

» Vector & Wellheads
(V&W) Engineering

» | Division Eléctrica
(IDE)

2004

» Budenheim |bérica
Comercial

» Nortek (Accésit)

» Equipamientosy
Materiales Deportivos
(Accésit)

2003

» Zalux

Fersa Rodamientos
Europeos (Accésit
primero)

Pomar Instalaciones
comerciales (Accésit
segundo y Premio
Extraordinario)

»

¥

»

¥
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2002

» Industrias Ventura

» Valeo Térmico

» ABB Power Technology

» Talleres Graficos del
Grupo Editorial Luis
Vives

2001

» Cables de
Comunicaciones
Zaragoza

» Grupos Electrégenos
Gesan

» Bodegas Ignacio Marin

2000

» Siemens Elasa

» Laboratorios Argenol

» Especialidades
Luminotécnicas

1999

» Grandes Vinosy
Vinedos

» Airtex Products

» Creaciones y disenos
en escayola

1997 /1998

» Industrias Serva

» Aragonesa de
colectores eléctricos
(Arcesal)

» Exafan

1996

» TAIM-TFG

» Auto Industrial Urpa
» Cables RCT

» Celulosa Fabril

1995

» Araven

» |. Division Eléctrica

» Industrias Aragonesas
del Aluminio (Inalsa)

» Industrias Arba

» Telergdn

1992

» General Motors Espana
(Premio Especial)

» Saica

» Ciglienales Sanz

» Industrial Metalurgica
(SAIM]

1988

» Industrial Arjemi
» Techos Fk

» Talleres Tatum

1986

» Vitrex

» Mecanizacion
» Duglass

1985

» Walthon Weir Pacific

» Construcciones
Agrometalicas Levante

» E.L.T.

1984

» General Motors

» Balay

» Fabersanitas

» Campo Ebro Industrial

1982

» Arpa

» Marcos Marquina
» Bazus

» Talleres Tatum

1981

» Taim
» Luna
» Rodex

1980

» Ricoy Echeverria
» Nonay Hermanos
» Zanuy

» Agrar

1979

» Inta Eimar

» Talleres Cima
» Merenguer
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,» ELANO DEL

RECORD

Las exportaciones aragonesas crecieron casi un 6% en 2014 respecto al
ano anterior, marcando un nuevo hito en la historia del comercio exterior

de la comunidad autonoma

9.390,5 millones de euros, un 5,9% mas respec-

to a 2013, segun los datos provisionales de la
Secretaria de Estado de Comercio. La cifra marcé un
récord historico para el comercio exterior de la co-
munidad auténoma, ya que superaba asi el hito de
2011, cuando las ventas exteriores llegaron hasta los
9.208 millones.

| as exportaciones aragonesas en 2014 sumaron

Las importaciones realizadas por Aragon durante
el dltimo ejercicio ascendieron hasta los 8.540 millo-
nes de euros, un 22,6% mas respecto a 2013. Pese
a este incremento, el saldo de la balanza comercial
de Aragdn siguid en positivo con un superavit de casi
850 millones de euros.

En los buenos resultados de 2014 influyé el in-
cremento del nimero de pymes aragonesas que se
abre a nuevos mercados: el censo del ICEX apunta

10.000

8.000

6.000 I I I I I I

que el nimero de firmas de la comunidad que ex-
portan ha crecido un 18% durante los ultimos cuatro
anos.

La automocion volvid a liderar las exportaciones
aragonesas en 2014, con mas de 3.140 millones de
euros en ventas. Por valor de ventas, a la automo-
cion le siguieron el sector de maquinaria y aparatos
mecanicos (1.030 millones), prendas de vestir excep-
to las de punto (692 millones), aparatos y material
eléctrico (678 millones) y carne (400 millones).

Europa sigue siendo el principal cliente: la veci-
na Francia, con mas de 1.621 millones de euros en
compras, lideré la clasificacion de mercados para
las exportaciones. Le siguieron Alemania (1.432
millones), Reino Unido (877), Italia (870) y Portugal
(542). Mas alla de la UE, destacaron mercados como
Turquia, Taiwan, Estados Unidos y China.

e [xportaciones

emmm—— |mportaciones

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
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2012 2013 2014



Principales destinos Principales sectores

Valor

Vehiculos y componentes 3.141,69
l] Francia 1621,64 de automocion
e Alemania 1.432.86 M&quinas y aparatos mecanicos 1.030,57
— Prendas de vestir, excepto 692,46
—— Reino Unido 877,14 las de punto
ltalia 870,84 Aparatos y material eléctrico 678,11
Carne 402,14
Portugal 542,38 Prendas de vestir de punto 351,14
Bélgica 212,01 Papely carton 300,21
Materias plasticas 296,9
Turquia 207,64 Vehiculos y material ferroviario 249,56
Taiwan 203,2 Manufacturas de fundicion, 183,69
hierro y acero
EEUU 201,88
China 193,39

Cifras en millones de euros
Fuente: Base de datos de comercio exterior de las Camaras de Comercio y la Agencia Tributaria

Razones para conflar sus viajes de
empresa a HALCONVIAJES.COM

N7 .-S_ol'!-J_c.-:iO'nes-'Ir'ntegrqle;sg_
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N 7 Ahorro de Costes.
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N 7 Herramientas de control e Informes de gestién.

N 7 Mas de 20000 empleados altamente cualificados.

Optimizacion y control total para el Travel Manager de su cuenta de vigje.

%, 976 48 8490 gz halconx7i@halcon-vigjes.es



Misiones

comerciales y ferias:
donde y cuando

Un total de 32 mercados conforman el programa de promocion internacio-
nal que han organizado las Camaras de Comercio aragonesas para 2015.
El Gobierno de Aragon subvenciona todos los anos parte de los costes de
participar en ferias internacionales y misiones comerciales

as de 200 empresas participaron el afio pasa-
M do en alguna de las acciones de promocion de

las Camaras de Comercio aragonesas, tanto
en misiones comerciales como en ferias y encuen-
tros internacionales. El programa de este ano faci-
litard que las firmas de la comunidad establezcan
contactos y encuentren distribuidores en 32 merca-
dos tan distantes como Vietnam o Bolivia. ;Las cla-
ves? Mercados no muy conocidos por las empresas
aragonesas pero con alto potencial de crecimiento
asi como destinos tradicionales en los que se bus-
card ampliar la cuota de mercado y abrir nuevas vias
de negocio.

Las empresas participantes cuentan ademas con
la ayuda del Gobierno de Aragdn, que subvenciona
parte de los costes de elaborar la agenda de traba-
jo, los viajes y los alojamientos en las misiones o los
trabajos de preparacion para las ferias, entre otros.

Misiones comerciales

Como novedad de este ano, el programa de comercio
exterior se amplia con mds destinos gracias a la red
de colaboracion entre las Cdmaras de Comercio es-
panolas. El objetivo es que cualquier empresa ara-
gonesa que quiera viajar a otro pais pueda hacerlo
respaldada por la experiencia de alguna Camara de
Comercio de Aragén o de otra comunidad auténoma.
Gracias a estos acuerdos, Africa tendra especial re-
levancia este ano: ademas de mercados mas conoci-
dos como Marruecos o Argelia, también se viajara a
Guinea Ecuatorial, Ghana, Senegal, Costa de Marfil
y Mauritania.

«Las Camaras de Comercio canarias cuentan con
mas experiencia en el continente africano. Algunos

18

de esos mercados estan presentando tasas de creci-
miento muy altas, pero hay que viajar alli con ciertas
garantias y éstas te las ofrecen colaboradores que
conocen muy bien esos paises. Previsiblemente al-
gunos de estos destinos no van a tener una gran de-
manda, pero si puede interesar a algunas empresas
y siempre es mejor que viajen con expertos en estos
mercados a que lo hagan a titulo individual», apun-
ta Javier Andonegui, jefe del Servicio de Promocidén
Exterior de la Camara de Comercio, Industria y Ser-
vicios de Zaragoza.

Europa, el principal destino de las exportaciones
aragonesas, también tiene mucho peso en las ac-
ciones de este ano. Las Camaras han programado
diversas acciones en Francia, Reino Unido, Bélgica,
Paises Bajos, Alemania, Austria, Republica Checa,
Hungria, Eslovaquia, Polonia, Noruega y Suecia.

Nuevos mercados

Entre los nuevos mercados a los que se viajara este
ano por primera vez esta Bolivia, «un pais que, den-
tro de los andinos, provocaba cierta reticencia por
la situacidn politica pero que presenta oportunida-
des muy interesantes en muchos sectores», desta-
ca Andonegui. Para aquellas empresas que tengan
pensando expandirse al otro lado del Atlantico, las
Camaras también viajaran a Estados Unidos, México,
Perd, Ecuador y Colombia.

Para Oriente Medio esta prevista una mision co-
mercial a Emiratos Arabes y Catar en noviembre.
Las exportaciones aragonesas a Emiratos se apro-
ximaron a los 100 millones de euros en 2014 y las
ventas a este enclave creceran alin mas gracias a la
mision comercial inversa para el sector fruticola que



estan organizando el Ayuntamiento de Fraga, Aragdn
Exteriory la CAmara de Huesca para finales de abril.

Los mercados asiaticos que se han planteado
este ano son Tailandia, Vietnam y Malasia, a los que
se podra viajar en una mision comercial conjunta
que se desarrollara a finales de septiembre.

Las Camaras amplian
las misiones comerciales

a Africa'y se viajara por
primera vez a Bolivia

Ferias y encuentros

Las ferias internacionales también seran protago-
nistas en varias acciones de promocion, ya sea como
visitantes o como participantes: la feria de turismo
Vakantiebeurs de Utrech (Paises Bajos), la de pro-
ducto ecoldgico Biofach de Nuremberg (Alemania),
el Salén de Gourmets de Madrid, la londinense Spe-
ciality and Fine Food,...

Y sin salir de Aragon, las Camaras de Comer-
cio también organizan varias citas empresariales y
misiones inversas para diversos sectores, como un
encuentro con compradores europeos de maquina-
ria agricola en agosto, otro con clientes del sector
agroalimentario en noviembre o varios fam-trip para
proveedores turisticos de Francia, Italia o Reino Uni-
do. Este ano también se celebrara el ya consolidado
Encuentro de Subcontratacion Industrial y Aeronau-
tico, que en 2015 celebrara su sexta edicion.

. Donde pedir informacion?

Cada accion de promocion internacional esta organizada por una determinada Camara de Comercio, aunque
todas las empresas aragonesas puede participar en cualquiera de ellas independientemente de su ubicacion.
Aquellas empresas interesadas en participar en las acciones organizadas con las Camaras de Comercio ca-
narias o de Bilbao deben ponerse en contacto con la Camara de Zaragoza.

Camara de Comercio, Industriay Camara de Comercio, Industriay Camara de Comercio, Industria y

Servicios de Huesca Servicios de Teruel Servicios de Zaragoza
Teléfono: 974 218 899 Teléfono: 978 618 191 Teléfono: 976 306 178
Imorlans(@camarahuesca.com cserranoldcamarateruel.com exterior(dcamarazaragoza.com

www.camarahuesca.com www.camarateruel.com Www.Ccamarazaragoza.com



PROMOCION EXTERIOR 2015

* Fechagypendientes de confirmacion défimitiva

Ene

Feb

Abr
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Acciones lideradas por: (H] Cdmara Huesca; (T) Camara Teruel; (Z) Cdmara Zaragoza; [C) en colaboracién con las Cdmaras Canarias de Comercio,

(B] en colaboracién con la Cdmara de Bilbao

Participacion en feria (H)
Vakantiebeurs

Utrech (Holanda)

13-18 de enero

Turismo

Visita a la feria (T)
Biofach

Nuremberg (Alemania)
11-14 de febrero
Producto ecoldgico

Fam Trip (H)
Prescriptores de turismo
Origen: Francia

Turismo

Fam Trip (H)
Prescriptores de turismo
Origen: Reino Unido
Turismo

\
/

Misién comercial (Z)
Perui-Bolivia

1-5 de junio
Multisectorial

=y
@0

Misién comercial (T)
Suecia-Noruega
21-24 de junio
Multisectorial

il H

Misién comercial (Z)
Estados Unidos
8-14 de julio
Multisectorial

BN Participacion en feria (H) Misidn comercial (Z)
e Salon de Gourmets I“'I México
Madrid 20-25 de abril
13-16 de abril Multisectorial

Alimentacion y bebidas

Fam Trip (H)
Prescriptores de turismo

Origen: ltalia
Turismo

Misién comercial (C)
Senegal

5-8 de mayo
Multisectorial

Misién comercial (T)
Bélgica-Holanda
10-13 de mayo
Multisectorial

Misién comercial (Z)
Republica Checa-Hungria
15-19 de junio
Multisectorial

1Y

Misidon comercial (C)
Ghanay Costa de Marfil
Fechas pendientes
Multisectorial



#exportamos

Misién comercial inversa (H)
Compradores europeos
de maquinaria agricola
Huesca

28 de agosto

Participacién en feria (T)
Speciality and Fine Food
Londres (Reino Unido)
6-8 de septiembre
Alimentacion y bebidas

Misidn comercial (C)
Guinea Ecuatorial
Fechas pendientes
Multisectorial

Presentacidn-degustacion (T)
Productos agroalimentarios
en Francia

4-7 de octubre

Alimentos y bebidas

Misién comercial inversa (T)
Compradores europeos de
agroalimentario

Teruel

8-11 de noviembre

Misién comercial (C)
Mauritania

Fechas pendientes
Multisectorial

N ¢/

Kl

10 &

Misién comercial (Z)
Argelia-Marruecos

14-18 de septiembre
Multisectorial

Misién comercial (B)
Colombia y Ecuador
Fechas pendientes
Multisectorial

Misiéon comercial (H)
Reino Unido

19-22 de octubre
Multisectorial

AN

Misién comercial (Z)
Polonia, Austria

y Eslovaquia

16-20 de noviembre*
Multisectorial

Bl

N

Misidn comercial (Z)
Malasia, Viethamy
Tailandia

21-29 de septiembre
Multisectorial

Encuentro empresarial (H)
Espana-Francia

29-30 de octubre*
Multisectorial

Misién comercial (Z)
Emiratos Arabes y Qatar
23-26 de noviembre
Multisectorial

www.camarahuesca.com
www.camarateruel.com
WWwWw.camarazaragoza.com
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El Kilometro

te lleva lejos

ara exportar hacen falta un producto, un pais

de destino y un cliente. Eso lo sabe cualquie-

ra. Pero la actividad exportadora tiene muchos
mas vericuetos: una serie de requisitos legales, ope-
rativos y de fiscalidad con los que hay que aprender a
manejarse. Asi que, tan importante como saber qué
vendery donde, es tener claro de qué forma hacerlo.
Sea en la Unién Europea, donde no hay fronteras ni
aranceles para personas, servicios o mercancias; y
aln mas cuando se trata de vender a paises de en-
tornos, culturas, costumbres, monedas y ordena-
mientos legales alejados del nuestro.

El punto de partida hacia la internacionalizacion
estd radicado en la Camara de Comercio, Industria
y Servicios de Zaragoza. Y por eso sus convocatorias
de iniciacion para quienes quieren exportar se llaman
precisamente asi: Sesion Km. 0. Encuentros que la
Cémara celebra de forma periddica y en los que las
empresas aprenden paso a paso como llevar a cabo
una operativa de comercio internacional. Un técnico
de la corporacion prepara, tras estudiar de forma pre-
via cada caso, un informe individualizado por produc-
to y pais. Con esa documentacion, en estas sesiones
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pone al servicio de los interesados el asesoramiento,
la experiencia, la informacion y el apoyo precisos para
hacer negocios en mercados exteriores y no perder la
vida (o la mercancia) en el intento.

Las sesiones Km.0 aclaran toda la nomenclatura
propia de la exportacion: el censo VIES para opera-
ciones intracomunitarias, los requerimientos de IVA
y como declararlos, el censo EDRI para operaciones
fuera de la UE, el cdédigo TARIC (diez nimeros que
identifican toda mercancia, de cualquier tipo y fami-
lia), el modelo 349 para tributar IVA, el documento de
transporte por carretera CMR, los INCOTERMS, los
DUA o los certificados de origen...

En la sesion también se plantean recursos. Cémo
usarlos, donde darse de alta, de qué forma hacerlo,
en qué casos es necesario, qué organismos actian
como referencia ineludible, qué paises pueden cau-
sar problemas... Y lo demas es la experiencia. La de
quien imparte la sesidon y acumula una amplia ca-
suistica que sirve para extraer lecciones o actualizar
conocimientos; y la de los participantes, con casos
personales que enriquecen el debate y lo amplian.



;Una gestion de comercio
exterior?

;Contratar un stand en
una feria en el extranjero?
JAtender a clientes
internacionales?

\/

Negocia

con todo el mundo

Traduccion telefénica
en 30 idiomas

ASITEL




#exportamos

Ya sea dando los primeros pasos en la internacionalizacién o en la apertura de nuevos mercados, la Camara de
Comercio, Industria y Servicios de Zaragoza ofrece cada ano apoyo, experiencia y recursos humanos para ayudar
a las empresas aragonesas a dar el salto a los mercados exteriores. Estas son algunas cifras de 2014:

Informacion de mercados

empresas : Asesoria juridica internacional

Implantacion en el exterior

asesoradas Sesiones Kilometro 0 pal’tiCipanteS
en misiones y

Masde planesde encuentros

,
consultﬂrla Republica Checa, Serbia, Polonia,
. Rumania, Rusia, Azerbaiyan, Turquia.

100 personallzados Eilipinas, Vietnam, Tailandia, Emiratos

Arabes Unidos, Catar. Estados Unidos,
México, Panama, Argentina, Uruguay,
Chile, Colombia, Pert, Brasil, Argelia,
Marruecos.

Asesoria en operativa de comer-
cio exterior 116

» Inicia tu proyecto exportador

» Activa tu exportacion

» Planes de comercio exterior individualizados

» Diagndstico del potencial de internacionalizacion

» Analisis y planificacion del proceso de internacionalizacion

3.00 documentos 8. 200

tramitados suseriplores

» Certificados de origen » Certificados de honorabilidad al boletin NET, que todos los lunes

» Registros de faCturaS y SOlvenCia pr’ofesional trae toda la informacién Sobre convo-

» Certificados de libre venta » Certificados de inscripcion en catorias de comercio internacional en
» Cuadernos ATA el Censo de la Cadmara Aragén, agenda, noticias, articulos...
» Facturas comerciales » Certificados de actividad Suscribete gratis en la web

» Packing list »

www.camarazaragoza.com

» Jornadas sobre mercados
Estados Unidos, Peru, México, Japon, Ecuador, Malta, Zhuhai, Sudafri-

° ca, Azerbaiyan...
aSlStenteS a Seminarios técnicos
jOl’lladaS y expatriacion, Proyectos de |+D+l para pymes y nuevos instrumentos de

4

Busqueda de clientes en Latinoamérica, Aspectos practicos de la
financiacion europea, Busqueda de clientes en Oriente Medio y norte de

seminarios Africa..

Area de Internacionalizacion

/
@amara Camara de Comercio, Industria y Servicios de Zaragoza

PO Isabel la Catodlica, 2 - 50009 - Zaragoza
Zaragoza Tlfno: 976 306 178
exteriorldcamarazaragoza.com




Todo lo que necesita y
necesitara tu empresa en un
solo acuerdo. Y por escrito.

Para ser un gran banco de empresas no es suficien-
te con comprender sus necesidades y anticiparse
a ellas. En Banco Sabadell creemos que, ademas,
hay que adquirir compromisos. Después de mu-
chos anos trabajando para algunas de las mejores
empresas, esta es en nuestra opinion, la mejor
forma de hacer que una relacion funcione a largo
plazo. Por eso, te garantizamos que mantendre-
mos las condiciones economicas en productos
de financiacion durante el ano en curso. Y este
es solo uno de una serie de compromisos. Tam-
bién podras contar siempre con el mismo gestor
de empresas (salvo que ti quieras cambiarlo),
llevaremos a cabo una vez al ano una visita de pla-
nificacion en la que se definiran las necesidades

Compromiso Empresas.
O como estar cerca

de las empresas segun
Banco Sabadell.

presentes y futuras de tu empresa, y realizaremos
una prevision de su evolucion. Ademas, nos com-
prometemos a que puedas operar estés donde
estés a través del servicio de banca a distancia
de Banco Sabadell y de las mas de 2.000 oficinas
de todo el pais, y aresponder a cualquier solicitud
de crédito en 7 dias laborables, ni uno mas. Ade-
mas, nuestros directores de Comercio Exterior
te acompanaran en el proceso de internacio-
nalizacion de tu empresa. Y todo a través de un
solo acuerdo por escrito que, no por casuali-
dad, hemos llamado Compromiso Empresas.
Puedes ampliar esta informacion acercan-
dote a tu oficina mas proxima o entrando
en bancosabadell.com/compromisoempresas.

OSabadell

Elbanco de las mejores empresas. Y el tuyo.

Documento publicitario
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