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Sector Agroalimentario

ACTIVA- tu exportacion

Sesionesdetrabajo queteapor-

taran los fundamentos técnicos,

experiencias, herramientas y
contactos que necesitas para empe-
zar a exportar con éxito.

Dirigido a:
- Empresas sin experiencia interna-
cional.

- Pymes con clientes en otros pai-
ses pero sin estrategia interna-
cional definida.

- Responsables de exportacion

En pequenos grupos de empresas de
tu mismo sector, conoceras los ejes
esenciales de todo proyecto exporta-
dor, trabajarads con herramientas de
investigacion de mercados, aprende-
ras con los casos de éxito de empre-
sas que hasta hace poco estabanen tu
situacion y de la experiencia de con-
sultores, especialistas en tu sector y
diferentes agentes implicados en el
comercio exterior.

#exportarSisepuede



CONTENIDO

Sesion 1. Lainternacionalizacion

Potencial exportador de tu sector: mercados y principales
competidores.;Cualessonlasprincipalesbarrerasalasque
seenfrenta?Implicacionesparatuempresa;estasprepara-
do? Los cimientos de la internacionalizacion. Diagndstico
como punto de partida.

*Analisis, comentarios y observaciones al diagndstico en
asesoramiento individualizado posterior al taller.

Sesion 2. Mercados y paises

La seleccion de mercados. Elementos de discriminaciény
decision. ;Qué necesito estudiar en cada mercado? Inteli-
genciademercados:Analisisdelasfuentes,herramientasy
recursos para la investigacion de mercados.

*Conexion con un analista de mercado en un pais de
oportunidad para su sector.

Sesion 3. Como entrar en un mercado

Analisisdelasposiblesestrategiasaseguir.Seguimientode
competidores ;como lo estan haciendo? ; Como identificar
clientes?Localizacidnycualificacionde contactos. Analisis
de casos reales de empresas.

*Mesa redonda - Una empresa aragonesa de su sector
nos cuenta su estrategia.

Sesion 4 . Comunicacion y Promocion

Lasbasesparaplantearunabuenapoliticadecomunicacion.
Medios de promocidn ;cual es la mejor opcidn? Marketing
on-line y off-line.

*Presentacion de modelos de marketing y promocion
internacional de empresas del sector.

Sesion 5. Empezar a trabajar

Operativaadministrativainternacional. Tramitesnecesarios,
documentacion, férmulas (cobros, pagos, seguros, contra-
tacion,...JAnalisiscontemplandolasprincipalesincidencias
y problematica que pueden afectar a su sector (transporte,
barreras, requerimientos...)

*Mesa redonda con agentes de referencia para su sector
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Matricula:

Importe: 750 euros*

*Importe con maximo bonificable por
la Fundacion Tripartita: 490 euros

Horario:

Tardes de 16:00 a 20:00 horas

Plazo de inscripcion:

3 de noviembre

Lugar de celebracion:

Camara Zaragoza
PO |sabel La Catolica, 2
50009 Zaragoza

Consulte su sector en nuestra web

Mas informacion:

Teresa Glaria

Tlfno: 976 306 161 (ext. 222)
tglarialdcamarazaragoza.com
Www.camarazaragoza.com
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