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INFORMACIÓN SOBRE LA EMPRESA
	DATOS DE LA EMPRESA

	Nombre de la empresa:

Fecha de fundación:

Facturación anual:

Volumen de exportación:


	Sector de actividad:

Número de empleados:

Página web en inglés:




	DATOS DEL PRODUCTO/SERVICIO

	Descripción detallada en castellano e inglés del producto/servicio:

CASTELLANO:

INGLÉS:

Segmento de mercado al que va dirigido su producto/servicio en función de su relación calidad/precio: 
☐alto☐medio☐bajo

¿Cuáles son los puntos fuertes y débiles de su producto/servicio?    

Fuertes:
Débiles:



	INFORMACIÓN DE DESARROLLO DE NEGOCIO

	En cinco líneas ¿Cómo describiría su empresa y productos/servicios a un potencial interesado?
¿Qué factor despierta interés de​ ​​su​  empresa o producto a la hora de hacer el primer contacto con las empresas objetivo?

¿Qué puesto tiene el interlocutor que normalmente atiende su presentación del producto/servicio?
¿Cuáles suelen ser sus canales de distribución/comercialización?​

¿Cuál es su objetivo a corto plazo en EE.UU?

Principales tres empresas que son competencia directa (en España o internacionalmente):

1.

2.

3.

Otros comentarios relativos al desarrollo de negocio que considere útiles:




	PERFIL DE CLIENTE/PARTNER

	¿Cuál es el perfil de​​ ​su​s​ Cliente​s/Partners?:

· Rango de facturación:

· Número de empleados:

· Sectores de actividad:

¿Cómo​ ​suelen identificar a sus Clientes/Partners?​:

Tres ejemplos de​ Clientes/Partners actuales en España:

1.

2.

3.

Tres ejemplos de Clientes/Partners existentes o potenciales de Estados Unidos:

1.

2.

3.

Otros comentarios relativos a Clientes/Partners que considere útiles:



	PRESENCIA EN EE.UU.

	Acciones realizadas en EE.UU. hasta la fecha:

¿Cuándo fue la última vez que realizó una campaña comercial por email en EE.UU.?

Si las conoce, enumero ejemplos de empresas competencia en EE.UU.:

Basándose en su conocimiento del mercado de EE.UU. ¿Cuáles cree que podrían ser los puntos fuertes y débiles de su producto/servicio?    

Fuertes:

Débiles:

En el caso de haber contactado a empresas en EE.UU. enumere cuales:

Dispone de agente comercial en EE.UU:☐sí☐no

Enumere las empresas a las que tiene interés que contactemos:
Enumere las empresas a las que no debemos contactar:
¿Conoce alguna restricción normativa (homologaciones, certificados de seguridad, etc.), para operar/exportar en Estados Unidos?

Otros comentarios relativos a su presencia en EE.UU. que considere útiles:
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