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ACTIVA-tu exportacion

Sesiones de trabajo que te apor-

taran los fundamentos técnicos,

experiencias, herramientasy con-
tactos que necesitas para empezar a ex-
portar con éxito.

Dirigido a:

- Empresas sin experiencia interna-
cional.

- Pymes con clientes en otros pai-
ses pero sin estrategia interna-
cional definida.

- Responsables de exportacion

En pequenos grupos de empresas de tu
mismo sector, conoceras los ejes esen-
ciales de todo proyecto exportador, tra-
bajaras con herramientas de investiga-
cion de mercados, aprenderas con los
casos de éxito de empresas que hasta
hace poco estaban en tu situacién y de
la experiencia de consultores, especialis-
tas en tu sector y diferentes agentes im-
plicados en el comercio exterior.

#exportarSlsepuede




CONTENIDO

Sesién 1. La internacionalizacion

Potencial exportador de tu sector: mercados y principales
competidores. ;Cuales son las principales barreras a las que
se enfrenta? Implicaciones para tu empresa ;estas prepara-
do? Los cimientos de la internacionalizacion. Diagnostico
como punto de partida.

*Analisis, comentarios y observaciones al diagnéstico en
asesoramiento individualizado posterior al taller.

Sesion 2. Mercadosy paises

La seleccidon de mercados. Elementos de discriminacion y
decisién. ;Qué necesito estudiar en cada mercado? Inteli-
gencia de mercados: Andlisis de las fuentes, herramientas y
recursos para la investigacion de mercados.

*Conexién con un analista de mercado en un pais de opor-
tunidad para su sector.

Sesion 3. COmMo entrar en un mercado

Analisis de las posibles estrategias a seguir. Seguimiento de
competidores jcomo lo estan haciendo? ;Cémo identificar
clientes? Localizacién y cualificacion de contactos. Analisis
de casos reales de empresas.

*Mesa redonda - Una empresa aragonesa de su sector nos
cuenta su estrategia.

Sesion 4 . Comunicacion y Promocion

Las bases para plantear una buena politica de comunicacién.
Medios de promocion jcudl es la mejor opcidon? Marketing
on-line y off-line.

*Presentacion de modelos de marketing y promocién inter-
nacional de empresas del sector.

Sesion 5. Empezar a trabajar

Operativa administrativa internacional. Tramites necesarios,
documentacion, formulas (cobros, pagos, seguros, contra-
tacion,...) Andlisis contemplando las principales incidencias
y problematica que pueden afectar a su sector (transporte,
barreras, requerimientos...)

*Mesa redonda con agentes de referencia para su sector
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Servicios
Agroalimentario

Industria

*Importe con maximo bonificable por la
Fundacion Tripartita: 490 euros

Horario:

Tardes de 16:00 a 20:00 horas

Plazo de inscripcion:
Consulte su sector en nuestra web

Lugar de celebracion:

Camara Zaragoza
Pe Isabel La Catodlica, 2

50009 Zaragoza

Mas informacion:
Teresa Glaria

Tlfno: 976 306 161 (ext. 222)

tglaria@camarazaragoza.com

Www.Camarazaragoza.com




