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Inicio: 14 de noviembre Dirigido a:

Lugar de celebracion: Gerentes, directivos y responsables de desarrollo de

Camara de Comercio e Industria de Zaragoza negocio de empresas de servicios, construccion o

P Isabel la Catdlica, 2 suministros con potencial en el sector de las licitaciones
internacionales: arquitectura, ingenieria, consultoria,
TIC y suministros varios.




Licitaciones

internacionales

Programa para la presencia activa

¢Por qué leinteresa

participar a suempresa?

Las licitaciones internacionales suponen un mer-
cado de 100.000 millones de euros anuales aso-
ciado, en gran medida, a favorecer la evolucion de
regiones menos desarrolladas.

El valor de los contratos obtenidos por las em-
presas espanolas en relacion con las contribucio-
nes econdmicas realizadas a los organismos multi-
laterales es deficitaria y es, por tanto, un mercado
con potencial.

El interés de este campo radica no sélo en los
beneficios obtenidos a partir de los proyectos ad-
judicados, sino también en las posibilidades que
se abren de ampliar sus referencias y de conseguir
nuevos negocios dotados de una perspectiva global
y en un campo de utilizacion y fondos crecientes.

Sin embargo, el camino para aprovechar estas
oportunidades internacionales exige de un proce-
so de acercamiento de las pymes, dedicando es-
fuerzosy, sobre todo, disponiendo de conocimien-
tos de cdmo actuar en este tipo de entornos que
deben ser conocidos por las empresas que desean
optar a los mismos.

Conocer el funcionamiento y los requisitos basi-
cos para desarrollar el mercado internacional de
proyectos, licitaciones y concursos, identificar los
socios adecuados y participar en condiciones de
éxito.

El participante conocera:

e Herramientas que les permitan la busqueda
e identificacion de proyectos

e Procedimientos de busqueda y localizacion
de socios que complementen los requisitos
exigidos por los proyectos

e Elementos para la preparacion de propues-
tas y ofertas diferenciadas y de calidad

Para ello se combinaran las explicaciones teo-
ricas con casos practicos de una forma agil, que
le permita a la empresa introducirse rapidamente
en este mercado, ofreciéndole las herramientas
necesarias para dar sus primeros pasos.




El curso se estructura en tres bloques presencia-
les y tres bloques de informacién on-line que, en
su conjunto, abarca un periodo de 6 semanas con
un total de 54 horas de formacidn. La combina-
cidn de sesiones presenciales de fuerte contenido
practico se complementa con sesiones virtuales
en las que la empresa, de forma individual, debe
incorporar en su propio caso los planteamientos
practicos recibidos, permanentemente tratado
por tutores docentes que establecen una intensa
interaccién con los mismos.

Cada bloque presencial se desarrollara en dos
sesiones de cuatro horas de duracion, celebradas
en dias consecutivos y guiadas por un consultor de

reconocida experiencia en el campo de la participa-
cion en proyectos internacionales.

La formacién on-line consta de tres semanas
completas, cada una de ellas tras la correspon-
diente sesion presencial, basada en un modelo
tutorial que implica una interaccion permanente
tutor-alumno con un intercambio de informacion
constante que permite que el conocimiento se
construya, no tan soélo a partir de los contenidos
teoricos, sino de la interaccion del alumno con el
experto tutor y con el resto de los alumnos par-
ticipantes. Estas sesiones se realizan a través de
una plataforma virtual de facil y cdmodo manejo,
adaptable al horario disponible del alumno.

www.Camarazaragoza.com
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PROGRAMA

Bloque primero

Formacion presencial:

La formacién se centra en conocer el funciona-
miento del proceso de licitaciones y en familiari-
zarse con las diferentes instituciones que los finan-
cian, sus objetivos y requisitos. Los participantes
podran asi identificar las distintas fuentes de infor-
macion y localizar las convocatorias de proyectos
adecuados para su empresa. Durante este bloque
se proporcionaran las herramientas necesarias
para que cada participante pueda establecer un
procedimiento de busqueda de oportunidades.

14 de noviembre, de 16 a 20.30 horas

Las oportunidades de negocio via proyectos,
licitaciones y concursos

» Funcionamiento

» Requisitos para una pyme

» Organismos y caracteristicas

» Elciclo de proyecto y su interés

15 de noviembre, de 16 a 20.30 horas

La busqueda y localizacion de oportunidades

» Fuentesy bases de datos: seleccién
de la adecuada

» Busqueda de informacion adicional
» Establecer un procedimiento
» Preparacion de referencias

On-line:

En las semanas de formacién on-line que siguen
a estas dos sesiones presenciales se guiara a los
participantes para que puedan generar su propio
procedimiento de busqueday cémo deben prepa-
rar las referencias de la empresay los documen-
tos requeridos.

Del 7 al 25 de noviembre

Definicion de las capacidades de la empresa

» Seleccion de organismos y fuentes:

» Procedimientos de blsqueda
* BlUsqueda de proyectos

»  Preparacion de referencias

N



PROGRAMA

Bloque segundo

Formacion presencial:

Los participantes en el programa conoceran los
pasos iniciales para preparar propuestas que pa-
san por una convocatoria de precalificacion. En la
formacion se hara hincapié en la importancia de
conocer como preparar una expresion de interés y
poder acceder a las listas cortas de los proyectos.
También se explicara laimportancia de disponer de
socios para cumplimentar los requisitos exigidos
en proyectos especificos, su busqueda, localizacion
y contacto, asi como elementos de formacion de
consorcios para una participacion conjunta.

28 de noviembre, de 16 a 20.30 horas

Preparacion de expresion de interés
y busqueda de socios

» Organizacion Interna y documentacion

» Expresiones de interés seglin organismos.
Listas cortas

» Expresiones de interés: precalificaciones
y su papel

29 de noviembre, de 16 a 20.30 horas

La formacion de consorcios

» Busqueda de socios
» Busqueda de expertos
» Formacion del consorcio

On-line:

Tras la formacién presencial se veran casos
practicos de preparacion de expresiones de in-
terés por los distintos organismos financiadores,
asi como férmulas de acuerdo para la participa-
cién en consorcios.

Del 30 de noviembre al 9 de diciembre

Preparacion de expresiones de interés

segun organismos

» Pre-acuerdos consorciales
» Caso practico

www.Camarazaragoza.com
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PROGRAMA

Bloque tercero

Formacion presencial:

El dltimo bloque se centra en la interpretacion de
los contenidos de la peticion de propuestas o térmi-
nos de referencia, en la que se especifican objetivos
y resultados esperados y los elementos importan-
tes para poder preparar propuesta técnica y finan-
ciera, asi como proveer de elementos para realizar
una negociacion exitosa y un cierre adecuado del
contrato.

12 de diciembre, de 16 a 20.30 horas

Preparacion de ofertas

» Lectura e interpretacion de términos
de referencia (segln organismo)

» Propuesta técnica

» Presupuestos iniciales

» Propuesta financiera

13 de diciembre, de 16 a 20.30 horas

Cierre de la oferta

» Propuesta de mejora
» Negociacion cierre
» Control de calidad

v

»  Apoyos publicos

On-line:

En la siguiente semana se seguira puntualmente la
preparacion de una propuesta en un caso practicoy
se trataran los distintos apoyos de tipo publico a los
que puede acceder una empresa para desarrollar
su participacion en este proceso.

Del 14 al 31 de diciembre

Preparacion de la propuesta técnica

» Resolucion de caso
» Tipos de apoyo publico
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BElIGE Blogue 2 : . . y
Todas las sesiones presenciales se impartiran
BN oL Bloque 3 en horario de 16 a 20.30 horas.

Importe de la matricula: 1.500 €

En aquellas acciones formativas realizadas con la Camara de Comercio e Industria de Zaragoza
se ofrece asesoramiento y tramitacién gratuita ante la Fundacién Tripartita de las correspondientes
bonificaciones en seguros sociales por la formacién de sus empleados (dados de alta en el Régimen
General de la Seguridad Social).

El maximo bonificable por alumno en esta accién formativa asciende a 582 euros, segun los criterios
de Fundacién Tripartita para la formacion en el empleo.

Consulte las condiciones particulares de su empresa.

www.Camarazaragoza.com
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Mas informacion:
Camara de Comercio e Industria de Zaragoza
Area de Internacionalizacion

Tlfno: 976 306 161 (ext. 224)
epellejero[dcamarazaragoza.com
WWwWw.camarazaragoza.com




