La exportacion suma ya el 30%
de la cifra de negocio de GRB

El fabricante aragonés de
grifos eleva su facturacion
a 9,5 millones de euros en
2017 e invierte el 3,2% de
sus ventas en innovacion

ZARAGOZA. La presencia en
nuevos mercados y lainnovacion
son los aliados de la empresa
GRB de griferia aragonesa para
haber alcanzado en el dltimo
ejercicio una facturaciéon de 9,5
millones, el 6% mas que el afio
anterior, si bien el objetivo este
afo es lograr un incremento en
ventas del 10%. Con 60 trabaja-
dores en plantilla, esta pyme fa-
miliar liderada por Roberto La-
drén es de las pocas fabricantes
de grifos que quedan en Espafia

y ha sido su fuerte
apuesta por la tecnolo-
gia, al invertir un 3,2%
de lo que factura en
nuevos productos y pa-
tentes, lo que le ha per-
mitido hacerse un hue-
co en un sector domi-
nado por las multina-
cionales y la fuerte
competencia del pro-
ducto que viene de Chi-
na.

Pioneros en 2003 con la grife-
ria termoestatica, al haber sido el
primer fabricante espafol de gri-
fos capaz de mantener una tem-
peratura constante, GRB no ha
parado de desarrollar soluciones
innovadoras como el ‘intimixer’
(un grifo conectado a la cisterna
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delinodoro que hace las
veces de bidé, sobre to-
do para mercados del
Golfo Pérsico) o el sis-
tema ‘dry o secado’, que
en grifos y duchas per-
mite al cerrarlas recon-
ducir el agua remanen-
te hacia el desagtie, evi-
tando la proliferaciéon
de bacterias en su inte-
rior como la legionela.
Ha sido precisamente esta
marca diferencial en innovaciéon
la que ha permitido a GRB tener
mas presencia en el extranjero y
que la exportacidén suponga ac-
tualmente el 30% de su cifra de
negocio. «Francia es nuestro
principal mercado, seguido de
paises de la antigua Yugoslavia,

los del centro Europa y los del
Golfo Pérsico», senald el conse-
jero delegado de esta firma ara-
gonesa de griferia. «Estamos tra-
tando también de abrirnos mer-
cado en Rusia. Hemos contacta-
do allf algunos con algunos dis-
tribuidoresy, explico.

Principales clientes

Tiendas especializadas y distri-
buidores son los principales
clientes de GRB, que venden so-
bre todo grifos termostaticos, su
primer invento, y también grifos
y columnas de ducha encastradas
en la pared que incorporan el sis-
tema ‘dry’ o secado. «Estamos in-
vestigando una tecnologia en re-
cubrimientos ‘Pvd’ (Deposicion
Fisica en Fase Vapor), que hara
nuestros grifos practicamente
eternos y estamos también con
nuevas patentes para conseguir
un ahorro masivo de agua», avan-
z6 Roberto Ladron.
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