(Camaras

Aragén

FECHAS

Salida de Esparia: 28 de septiembre
Dias de trabajo en Dusseldorf: 29 a 30 de septiembre
Regreso a Espana: 1 de octubre
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ALEMANIA

MISION COMERCIAL

28 de septiembre al 1 de Octubre de 2014
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. Por qué Alemania?

La Camara Oficial de Comercio e Industria de Teruel en
Colaboracién con el Departamento de Industria e Innovacion
del Gobierno de Aragdén esta organizando una Mision
Comercial a Alemania, con el objetivo de facilitar soporte
técnico y econdmico a las empresas interesadas en abrir o
consolidar su presencia en el mercado aleman.

Tradicionalmente, Alemania ha sido uno de los pricipales
destinos de las exportaciones aragonesas. Su similitud en
habitos de consumo y comercio, su renta per capita, asi
como la cercania geografica, facilitan las operaciones
comerciales. Las cifras de exportacion del afio 2013 (en
miles de euros) de Aragén con destino a Alemania son
1.328.851,80 €, con un numero de operaciones realizadas
de 82.374.

Los principales productos exportados son automoéviles y sus
accesorios, magquinaria, aparatos de grabacién vy
reproduccion de imagen y sonido, materias primas (aluminio
y plasticos), muebles, bebidas y liquidos alcohdlicos, carne y
productos de panaderia y pasteleria, entre otros.

Para facilitar la entrada al mercado aleman, la Camara de
Comercio de Teruel pone a su disposicion esta mision
comercial.

En este tipo de acciones, se prepara una agenda de trabajo
individualizada para cada una de las empresas participantes,
de manera que el empresario pueda mantener contactos con
distribuidores, importadores, agentes comerciales, tiendas
gourmet, grandes superficies, etc, del pais, en funcién de
sus intereses y necesidades.



Costes

Gastos de organizacion:
300 €

Gastos de elaboracion de agenda de trabajo:
950 € (Gasto subvencionable hasta el 50%)

Viaje y Alojamiento:
Se concretara en funcién de los participantes.
(Gasto subvencionable hasta el 50%)

Desarrollo de la accion

1. ANALISIS DE LA EMPRESA PARTICIPANTE
En primer lugar se analiza la empresa, sus productos, sus intereses
en el mercado destino y sus formas habituales de distribucion y venta.

2. PROSPECCION E INFORME

Con la informacién obtenida, la Camara Espafiola en Alemania, realiza
una prospeccion de mercado, con el objetivo de encontrar los clientes
que cumplan con el perfil deseado por la empresa aragonesa.

Se realiza un informe detallado con datos completos e informacion practica
de actividad y potencialidad de estos clientes. Este informe se remite al
empresario para su analisis y seleccion de los clientes mas adecuados.

3. CONTACTO CON LOS CLIENTES

Una vez realizada la seleccion se contacta con ellos. Se establece un
didlogo entre clientes alemanes - Camara, para verificar que la entrevista
sea util, de interés mutuo y con posibilidades de cerrar acuerdos
comerciales.

4. ELABORACION DE LA AGENDA

Se elabora la agenda final, con las empresas seleccionadas, validadas e
interesadas por el producto, y con informacion de la persona de contacto,
cargo, direccion y demas detalles.

Mas informacion:

(Camara

Carmen Serrano

Teruel

Teléfono: 978618191

5. DURANTE LA ACCION

Durante el viaje, personal de Camara, estara a disposicion de las empresas
para la resolucion de cualquier incidencia que pueda surgir en el desarrollo
del mismo.

6. SUBVENCIONES

El departamento de Industria e Innovacion de Gobierno de Aragén convoca
ayudas para la pymes que participen en misiones comerciales, con un
maximo del 50% de los gasto subvencionables (gastos de preparacion de la
agenda de trabajo y gastos de desplazamiento y alojamiento).

Area de Internacionalizacion
Camara de Comercio e Industria de Teruel

Email: cserrano@camarateruel.com

www.camarateruel.com
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