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La Camara de Comercio e Industria de Teruel
organiza el seminario “COMO PREPARAR UN
PRODUCTO PARA SU LANZAMIENTO
INTERNACIONAL".

e [Gerentes de pymes exportadoras y potencialmente
exportadoras. Responsables comerciales, responsables
de exportacion, personal administrativo y en general a
todo el profesional interesado en esta disciplina.

- Alcanzar la clave del éxito.cuando participamos.enun
entorno internacional

- Ofrecer el producto con habilidad para diferenciarlo de la
multitud de competidores de todo el mundo que intentan
apropiarse de las cuotas de mercado.

- La guerra por mantener y conquistar cuotas de participacian.

10:00 APERTURA. LA SITUACION HOY, LA GLOBALIZACION
1. ELPRODUCTD
- iComo ofrecer mi producto a los clientes potenciales?
- (Para tener éxito es suficiente con identificar las necesidades del
cliente?
- (E= guien realiza un mejor trabajo de investigacidn de mercado
el que triunfa?
- iEl problema principal de la empresas es su relacion con el cliente?
- jComo adaptar mi producto para que tenga mas exito que la
competencia?
2. ELENTORNO
- La competencia es cada vez mayor y mas global
- (06mo tener un buen plan estratégico competitivo?
- ;Dénde debo lanzar mis productos?: Claves del lanzamietno
Internacional
- Modelos de internacionalizacion de |la empresa
3.- POSICIONAMIENTO DEL PRODUCTO
- jComo diferenciar mi producto en la mente de los clientes?
- ;Como mantener d conquistar nuevos clientes?
- {Cémo determinar el precio de mercado?
11:45 PALSA
12:00 METODOLOGIA PARA DOS CASOS CONCRETOS
- Un pais (una isla como destino turlstico)
- Un equipo de ofimatica
1330 MESA REDONDA COLOQUIO
14:00 CLAUSURA
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