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La Camara de Comercio e Industria de Teruel
organiza el Seminario “SOLUCION DE CONFLICTOS
EN LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL"

Personal administrativo’y comercial de empresas
exportadoras e importadoras. Especialmente dirigido a
responsables administrativos y comerciales.

Abordar los problemas’surgidos entre comprador
y vendedor en la compraventa internacional,
exponiendo sus mecanismos de prevencion y

las vias de solucidn de los mismos.
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1. Tipologia de conflictos en la compraventa internacional.
a) Incumplimientos del comprador : anulacion de pedido,
retraso en el pago, impagado comercial, impagado politico

¥ N0 recepcion de mercancia.

b) Incumplimientos del vendedor: envio de mercancia defectuosa,
envio de documentos incompletos, envio fuera de plazo (retraso
imputable al vendedor)

2. Prevencion de conflictos.

a) Prevencion de incumplimientos del comprador: informes
comerciales, forma de cobro segura, reserva de dominio, incoterm
corto, penalizaciones por retraso en el pago, avales, sequro de
credito a la exportacian.

b) Prevencion de incumplimientos del vendedor: infarmes
comerciales, forma de pago segura, incoterm largo,
penalizaciones por retraso en la entrega, avales de ejecucidn,
inspecciones en origen {surveillance), inspecciones en destino (C5).

3. Solucidn de conflictos.
a) Negociacidn y mediacién : conceptos, posibilidades, ventajas
e inconvenientes,

b) Jurisdiccion: concepto, posibilidades, ventajas & incovenientes.
¢) Arbitraje comercial : concepto, posibilidades, ventajas e
inconvenientes.
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