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La Camara de Comercio e Industria de Teruel
organiza el curso: “;COMO ELABORAR OFERTAS
INTERNACIONALES?: PRECIOS DE VENTA,
COSTES Y MARGENES, TARIFAS DE PRECIOS

Y NEGOCIACION “

« (erentes.de pymes, Responsables de los departamentos
de marketing y comercio internacional de la empresa y
administrativos.

* Todas aquellas personas que quieran ampliar sus
conocimientos en esta materia.

- Ensenar a los participantes a.elaborar precios'de
exportacion desde la primera operacion internacional,
teniendo en cuenta aspectos internos y externos y
basandonos en criterios contables y comerciales.

- Aprender a confeccionar la oferta internacional

y las tarifas internacionales de precios,

1.- El precio de venta en la compra-venta internacional.

1.1.- Criterios de los departamentos de la empresa
sobre el precio internacional. Diferencias.

1.2.- Composicion del precio internacional, costes,
gastos y margenes.

1.3.- Los incoterms como lenguaje del comercio
exterior, Eleccion del incoterm adecuado para la
oferta.

1.4.- Escandallos de precios internacionales.

2.- Elaboracion de ofertas y tarifas de precios
internacionales.
2.1.- Los componentes de la oferta.
2.2.- Laconfeccion de las tarifas.
2.3.- Analisis de contingencias y negociacion ante las
respuestas de los clientes.

3.- Casos préacticos.
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