
JORNADA INFORMATIVA
SOBRE EL MERCADO PORTUGUÉS

PORTUGAL: OPORTUNIDADES DE NEGOCIO
PARA LA EMPRESA TUROLENSE

¿CÓMO ABORDAR EL MERCADO PORTUGUÉS CON ÉXITO?

Teruel, 6 de mayo de 2010

> OBJETIVOS DE LA JORNADA: 
Ofrecer una visión sobre la situación actual del mercado portugués y las oportunidades de 
negocio que ofrece para los empresarios turolenses.

Conocer el enorme potencial que Portugal puede representar en su expansión internacional y 
en su estrategia �nanciera.

El desarrollo económico de Portugal ha estado por encima del promedio de la Unión Europea
durante buena parte de la última década, por ello, para ayudar a las empresas turolenses a 
descubrir el potencial de Portugal como mercado y plataforma internacional de negocios, 
ofrecemos este seminario “Portugal: oportunidades para la empresa turolense”.

09.15 a 9.30 h. Recepción de asistentes y entrega de documentación

9.30 a 9.45 h. Presentación
Jesus Blasco. Presidente de la Cámara de Comercio e Industria de Teruel
Roberto Abarca. Director de la Cámara de Comercio Luso-Española el Lisboa

9.45 a 10.00 h. Oportunidades de Negocio en Portugal
> Portugal y España ante la crisis
> Relaciones bilaterales España - Portugal 

10.00 a 10.30 h. Cómo hacer negocios en Portugal
> Como establecer y gestionar un negocio en Portugal
> ¿Por qué hacer negocios con Portugal?

10.30 a 11.00 h. Marco Legal de Portugal
> Tipos de sociedades
> Proceso de constitución de una sociedad
> Tipos de contrato en el mercado portugués
> Sistemas de distribución en el mercado portugués
> Concentración de la distribución en el mercado portugués

11.00 a 11.15 h. Pausa - Café

11.15 a 11.45 h. El Sector Financiero en Portugal
> Estructura del sector bancario
> Formas de cobro y pago más comunes en Portugal

11.45 a 12.00 h. Coloquio

12.00 a 14.00 h. Entrevistas individualizadas con el ponente (previa solicitud)


