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¿Quiere exportar y no sabe cómo?



El programa de Gestores de Exportación a Tiempo 
Parcial (GTP) es una iniciativa del Consejo Aragonés de 
Cámaras y el Gobierno de Aragón dirigida a pymes que, contando 
con productos o servicios exportables con escasa experiencia, 
apuestan con decisión firme por abrirse al mercado exterior. 

El objetivo del programa es garantizar este impulso inicial,  
superando barreras para que la empresa comience la actividad 
exportadora y, tras la finalización, sea capaz de continuar este 
camino.

La duración del programa es de un año comenzando en octubre.

¿A quién está dirigido? 

Pymes con productos o servicios exportables que estén motivadas 
para comenzar a exportar.

La selección de empresas se hará por riguroso orden de inscripción 
tras cumplimentar un cuestionario de solicitud para su valoración.

 

¿Cómo funciona el programa? 

Un joven profesional, previamente seleccionado y formado en 
comercio exterior e idiomas,  trabajará para su empresa a tiempo 
parcial. El gestor de exportación realizará de forma confidencial 
y personalizada las funciones básicas para ejecutar un Plan de 
Internacionalización.

Este técnico, con sede y puesto de trabajo en la Cámara de 
Comercio,  se desplazará semanalmente a la empresa para la 
puesta en común y planteamiento de nuevas actuaciones y 
contará con la supervisión de un tutor. 

Ventajas: Un excelente asesoramiento, implementado con 
todos los servicios del Área de Internacionalización del Consejo 
Aragonés de Cámaras. Además, una actuación resolutiva a un 
coste muy reducido, preparando a su empresa en todos los pasos 
estrictamente necesarios para realizar sus primeras operaciones 
de exportación y comprobar, en consecuencia, sus posibilidades 
de progresión hacia la internacionalización.

Metodología: 

1.- Análisis de la situación interna actual de su empresa como 
punto de partida y de su posición competitiva. 

Motivación, capacidad productiva y financiera, recursos 
humanos por cualificación y organización, innovación y 
posibilidades exteriores del producto.

2.- Definición de la estrategia de internacionalización

-  Potencial 

-   Objetivos 

3.- Puesta en marcha del plan de acción 

-  Investigación de mercados

-  Canales de distribución

-  Posicionamiento del producto 

-  Plan de marketing internacional 

-  Acciones de promoción 

Coste:  350 euros/mes durante el año que dura el programa.  

Programa cofinanciado por el Departamento de Industria, 
Comercio y Turismo del Gobierno de Aragón y el Consejo Aragonés 
de Cámaras.


