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Lyu Fan «El puerto seco de Yiwu y empresas
chinas estan interesadas en invertir en Plaza»

El embajador chino en Espaiia, Lyu Fan, en las oficinas de la Plataforma Logistica de Zaragoza, ayer. cuiLLERMO MESTRE

ENTREVISTA

El embajador chino en Es-
pafia, Lyu Fan, visit6 ayer
la plataforma logistica
junto a una delegacion
de su pais con el fin de
analizar las posibilidades
de implantacion

Aragon quiere convertirse en el
centro logistico para las mercan-
cias procedentes de China. éQué
posibilidades reales existen de
lograr un acuerdo?

Todavia no puedo concretar si po-
demos llegar a un acuerdo. Es mi
primera visita oficial como emba-
jador a Zaragoza y la logistica es
un area nueva para mi. Supone
unabuena oportunidad de apren-
dizaje y para conocer la platafor-

ma logistica. Plaza tiene un enor-
me potencial y hay interés de em-
presas chinas por colaborar.

¢A qué sectores pertenecen?
Al logistico. Mi viaje con la dele-
gacion es ver cudles son las posi-
bilidades de colaboraciény de in-
version aqui.

¢Que tipo de carga podrian cen-
tralizarse en la plataforma?
Todo tipo de mercancias. El tren
de larutade laseda funciona muy
bien, que enlaza Yiwu con Ma-
drid con todo tipo de carga. Se
puede traer de todo a esta plata-
forma.

De hacerse realidad, ¢cuando se
podria poner en marcha?

No le puede decir fechas. Mi vi-
sita es de intenciones, para cono-
cer y ahoralaembajaday los em-
presarios vamos a estudiar las po-
sibilidades de colaborar con la
plataforma.

¢Qué tipo de inversiones harian
falta acometer?

Todavia estamos en una fase pre-
liminar para concretar la inver-
sién. Segln la presentaciéon que
nos han hecho, la plataforma ain
puede crecer. Algunas empresas,
como la del puerto seco de Yiwu,
tiene interés de hacer inversiones
o colaboraciones con empresas
espainolas para ampliar Plaza.
Han ido ya varias del io-
nes chinas a visitar Zaragoza.
¢Por qué tienen tanto interés por
Plaza?

Si, principalmente de Yiwu, que
también es una ciudad que apos-
tado por la logistica. Lidera el
mercado de los pequefios pro-
ductos domésticos. Para ellos tie-
ne mucho interés colaborar con
Plaza, pero pienso que a través de
los progresos de cooperacion co-
mercial entre los dos gobiernos y

Ventaja competitiva

«Zaragoza tiene una posi-
cion logistica estratégica.
Mi deseo es incrementar
el comercio bilateral»

El tren de la ruta de la seda

«Si el corredor Cantabrico-
Mediterraneo se hace, sera
mas facil que el tren llegue
a Zaragoza»

El potencial aéreo

«Tenemos interés en abrir
alguna ruta para que se
puedan exportar mercan-
cias hasta Zaragoza»

conociendo el potencial de esta
plataforma, en el futuro habra co-
laboraciones de empresas chinas.
Habla siempre en futuro, épue-
de concretar algo, dar fechas?
No, no... (risas). No puede con-
cretar.
En comparacién con otros cen-
tros logisticos, équé valores dis-
tinguen a Plaza del resto?
Veo que Zaragoza tiene una po-
sicion logistica estratégica, es
una ventaja y mi deseo es colabo-
rar para incrementar el comer-
cio bilateral.
¢Coémo valora las infraestructu-
ras de las que dispone Arag6n
para dar servicio logistico?
Bueno, las empresas chinas tie-
nen interés en instalarse aqui
porque tiene un enorme poten-
cial y Plaza es la mayor platafor-
ma no solo de Espaiia, sino del
sur de Europa.
¢Considera viable que el tren de
la ruta de la seda tenga parada
en Zaragoza?
Estudiamos esta posibilidad. El
tren entra por Irin y vaa Madrid.
Si entrara por Cataluiia, habria
posibilidades. Hay un interés.
Si estaninteresados, ¢cuando se
podria saber algo?
No sabria decirle. Hay que pre-
guntar a la empresa ferroviaria
que lo explota. Sé que el Gobier-
no de Espana tiene intencién de
construir el eje Cantabrico-Medi-
terrdneo, que pasa por Zaragoza.
Si se hace, seria mas facil que el
tren de la seda llegue a Zaragoza.
El grupo Inditex ha abierto varias
lineas regulares de carga aérea
con China desde el aeropuerto.
¢Han pensado en abrir alguna
ruta con la capital?
Sin duda, tenemos interés en
abrir alguna ruta para que pue-
dan exportar mercancias otras
empresas distintas a Inditex.
¢Qué tipo de empresas o de en-
vios podrian llegar por via aérea
a Zaragoza?
Podriamos estudiar la posibilidad
de enviar piezas para la industria
de la automocién. Algunas em-
presas chinas tienen interés en
suministrar componentes del
sector del automévil en Galicia.
éSu apuesta aérea no estaria
condicionada a la implantacion
china en la ciudad?
Cuando se haga realidad la cola-
boracién con Zaragoza, podria-
mos utilizar el aeropuerto.
JORGE ALONSO
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