Calderas industriales de vapor a la carta

La empresa familiar
Cerney exporta el 80%
de sus productos

por todo el mundo

Lo que empez6 siendo una em-
presa pequefia de ocho personas
ha ido creciendo con el paso de
los afios hasta convertirse en una
compaiiia con una plantilla de 40
trabajadores, que factur 10 millo-
nes de euros en 2016 y que expor-
tael 80% de sus productos por to-
do el mundo. Fue en 1993 cuando
José Maria Herrero, director ge-
neral de la firma, decidi crear
por su cuenta Cerney, especiali-
zada en el disefio y fabricacién de
calderas industriales de vapor y
agua sobrecalentada. «Tenia ex-
periencia y empez6 fabricando
calderas industriales de tamafo
mas pequenio para todos los sec-
tores», explica su hijo José Maria
Herrero, director comercial de es-
ta empresa que en 2018 cumplira
ya 25 anos de existencia.

Todas las calderas que venden
estan hechas en Zaragoza y no
hay ninguna igual, ya que traba-
jan bajo pedido del cliente. «El
mercado nos llevé a especializar-
nos en productos a medida y de
calidad. Las empresas con mayor
facturacion a nivel internacional
hacen productos mas estandari-
zados y de menor calidad. Esta-
mos garantizando que nuestras
calderas funcionan conun 99% de
disponibilidad durante el afio»,
indica el director comercial.

El sector energético es su prin-
cipal mercado junto con el indus-
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ACTIVIDAD

Diseiio y fabricacion
de calderas de vapory
agua sobrecalentada.
Sus productos van dirigi-
dos principalmente al sec-
tor energético y también
alindustrialyagrandesin-
genierias. Sus clientes son
sobre todo grandes com-
pafifas. «Tenemos unaes-
tructura que nos hace
més competitivos en pro-
ductos grandes.

MERCADOS

Internacional y nacio-
nal. La internacionaliza-
cion supone el 80% del
negocio y el otro 20% va
almercado nacional. Don-
de mds venden es en Eu-
ropa, Oriente Medio, nor-
tede Africay Sudameérica.
TambiénexportanaAsiay
EE.UU. Trabajan congran-
des multinacionales que
hacen plantas energéti-
cas por todo el mundo.

NUMEROS

Afio de fundacion:
1993.
Empleados: 40.

Facturacion: 10 millo-
nes en 2016. Este afio el
objetivo de la compafiia
esllegaralos 11 millones.

Instalaciones: 10.000
m’, de ellos 4.500 m’los
ocupa el taller y 400 m?,
las oficinas.
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El director comercial de Cerney, José Maria Herrero, en la sede de la compaiiia. enriQue NAVARRO

PROYECTO

Calderas para Grecia.
Cerney esta fabricando
en la actualidad 4 calde-
ras de 50.000 kilos hora
de produccién de vapor
para una central de ciclo
combinado en Grecia. El
proyecto, que incluye el
disefio de la sala de cal-
deras més todos los ele-
mentos auxiliares, alcan-
za los 5 millones. Se en-
tregan este verano.

trial y grandes ingenierias. Y aun-
que desde sus inicios Cerney ven-
di6 fuera de Espania, la exporta-
cién juega un papel muy impor-
tante desde 2008-2009 coincidien-
do con el inicio de la crisis. «Nues-
tro mercado es internacional. El
mercado de la construccion de
plantas energéticas estd parado en
nuestro pais. Cuando aqui vinie-
ron mal dadas tenfamos un cono-
cimiento y la gente preparada pa-
ra poder vender nuestros produc-
tos fueray asi se hizo. Ha sido mas
el mercado el que nos ha llevado
a eso que tener que reorientar la
compania», sefiala Herrero. «Te-
nemos un equipo técnico consoli-
dado desde hace muchos afios»,
aflade.

Trabajan mds por proyectos
que por paises y cuanto més
grandes «mas competitivos» son.
«No tenemos estructura comer-
cial en otros paises. Todos los
proyectos se gestionan desde Za-
ragoza, incluso si hacemos mon-
taje y puesta en marcha -que las
hacemos siempre- enviamos a
gente desde aqui».

Pedidos no les faltan. De hecho,
este es también un afio de incre-
mento en ventas y facturacion.
Seguir creciendo en el mercado
internacional, en facturaciéon y
principalmente en el sector ener-
gético son los objetivos que se
marca esta empresa aragonesa.
«En estas instalaciones podemos
facturar mas. Tenemos margen
paraaumentar la producciény en
ello estamos», afirma el director
comercial.
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