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Correos impulsa 
la lectura con la 
venta de libros 
en sus oficinas 
de Teruel 

Redacción 
Teruel 

 
Correos refuerza su compro-
miso con la cultura y la pro-
moción de la lectura a través 
de la venta de libros, tanto en 
sus o�cinas de Teruel como en 
su plataforma digital Correos 
Market, ampliando así su 
oferta de servicios y acercan-
do el acceso a la lectura a toda 
la ciudadanía. 

Esta iniciativa permite a 
los usuarios adquirir una am-
plia selección de títulos de di-
ferentes géneros, desde nove-
dades editoriales hasta gran-
des clásicos, integrando la cul-
tura dentro del ecosistema de 
servicios que ofrece la compa-
ñía postal. 

En este contexto, Correos 
ha puesto en marcha una 
campaña especial en Correos 
Market con motivo del mes 
del libro, en la que se ofrece 
un 5 % de descuento en una 
selección de títulos de Pen-
guin Random House, disponi-
ble durante el mes de abril. 
Esta promoción busca incenti-
var la lectura y facilitar el ac-
ceso a obras literarias de cali-
dad. 

Además, los usuarios pue-
den utilizar el Bono Cultural 
Joven para la compra de li-
bros, tanto en o�cinas como a 
través de Correos Market, faci-
litando así el acceso a la cultu-
ra a los jóvenes y fomentando 
el consumo de productos cul-
turales de forma accesible. 

La venta de libros a través 
de Correos Market se enmarca 
dentro de la apuesta de la 
compañía por el comercio 
electrónico responsable y el 
apoyo a la difusión cultural. 
La plataforma permite com-
prar libros de forma sencilla, 
con envío a domicilio y acceso 
a un catálogo variado que in-
cluye más de 2.400 títulos de 
literatura contemporánea, en-
sayo, novela e infantil y juve-
nil. 

Con esta iniciativa, Co-
rreos continúa evolucionando 
como un operador logístico y 
de servicios cercano a la ciu-
dadanía, integrando nuevas 
propuestas que responden a 
las necesidades actuales y fo-
mentando el acceso a la cultu-
ra en todo el territorio. 

En la Tienda de Correos 
también se puede comprar �-
latelia para coleccionistas y 
productos solidarios, entre 
otros.

La Cámara presenta el relevo como una  
de las mejores opciones para emprender
La entidad pone en contacto a empresarios con quienes buscan un negocio

A. R. M. 
Teruel 

 
La Cámara de Comercio de Te-
ruel celebró este lunes, en el mar-
co de la tercera Semana de la 
Pyme de Aragón, la jornada Tu 
próximo negocio ya existe: el re-
levo empresarial es la oportuni-
dad, un encuentro que congregó 
a más de treinta empresarios, 
emprendedores y personas inte-
resadas en dar continuidad a ne-
gocios ya existentes. 

El evento, desarrollado en el 
salón de actos de la Cámara, pu-
so de mani�esto el creciente inte-
rés por el relevo empresarial co-
mo vía para emprender con me-
nor riesgo y garantizar la conti-
nuidad de actividades económi-
cas clave en el territorio. 

La jornada fue inaugurada 
por la secretaria general de la Cá-
mara, Nuria Ros, y el consejero 
de Turismo y Medio Ambiente 
del Gobierno de Aragón, Manuel 
Blasco, quienes destacaron la im-
portancia de anticipar y plani�-
car el relevo empresarial para 
evitar el cierre de negocios via-
bles, especialmente en el medio 
rural. 

Nuria Ros destacó que “en 
una Provincia como la nuestra, el 
cierre de negocios tiene un im-
pacto directo no solo en la econo-
mía, sino también en la vida de 
nuestros municipios” dado que 
en la mayoría de los casos se trata 
de servicios esenciales vincula-
dos al comercio y la hostelería. 

Por su parte, Manuel Blasco 
subrayó que “dar visibilidad a 
quienes ya han dado el paso y 
han hecho crecer negocios a tra-
vés del relevo es clave para inspi-
rar y animar a quienes todavía 

están dudando”. En su opinión, 
“estamos en un momento impor-
tante para el desarrollo económi-
co del territorio y nos hacen falta 
valientes que se atrevan a coger 
las riendas de esos pequeños ne-
gocios”. 

 
Proyección 
Durante la sesión se proyectó el 
audiovisual Negocios que rena-
cen, que recoge experiencias de 
relevo empresarial y pone en va-
lor historias de continuidad y 
adaptación que tienen lugar, en 
su mayoría, en el medio rural de 
la provincia. Estos casos re�ejan 
cómo negocios con arraigo local 
encuentran una nueva oportuni-
dad de futuro gracias a empren-
dedores que apuestan por mante-
ner viva la actividad económica 
en sus municipios, convirtiéndo-
se en ejemplos inspiradores para 
quienes buscan emprender desde 
el territorio. 

Uno de los momentos más 
destacados fue la mesa redonda  

moderada por el director del área 
de Comercio y Desarrollo Territo-
rial de Cámara, Rodrigo Villarro-
ya, con experiencias de relevo en 
primera persona, en la que parti-
ciparon Cristian Baltodano (Ho-
tel Restaurante El Horno), Rober-
to Martí (Cárnicas Alcalá), Silvia 
Lorenzo (Hostal Gúdar) y Mila-
gros Martínez (Peluquería Inno-
va). Los ponentes compartieron 
su experiencia en su proceso de 
relevo, destacando tanto los retos 
como las oportunidades que su-
pone asumir un negocio en fun-
cionamiento. 

Silvia Lorenzo se mostró sa-
tisfecha de haber escogido conti-
nuar junto a su tío con la gestión 
del hostal que fundaron sus pa-
dres hace 30 años y que le permi-
te adaptar en buena medida sus 
horarios de trabajo a su vida per-
sonal y familiar.  

Milagros Martínez, entre tan-
to, busca “a una persona joven y 
emprendora” que quiera conti-
nuar con la peluquería que abrió 

hace 20 años en Teruel, que se 
encuentra en plena actividad y 
cuenta con una amplia clientela, 
pero que ella no puede atender 
por motivos de salud. 

El encuentro continuó con un 
debate abierto en el que los asis-
tentes pudieron plantear sus du-
das e inquietudes sobre el proce-
so de continuidad empresarial, 
generando un espacio participati-
vo y de intercambio de experien-
cias. 

Asimismo, la jornada facilitó 
el contacto directo entre empre-
sarios que buscan dar continui-
dad a sus negocios y personas in-
teresadas en emprender. El even-
to permitió explorar posibles 
oportunidades de relevo y acer-
car posiciones entre quienes de-
sean traspasar su actividad y 
quienes se plantean asumir un 
negocio ya en funcionamiento 
como vía de emprendimiento. 

Esta acción se enmarca dentro 
de la tercera Semana de la Pyme 
de Aragón impulsada por el Go-
bierno de Aragón a través de la 
dirección general de Pymes y Au-
tónomos y para la cual, la Cáma-
ra de Comercio de Teruel organi-
zó esta jornada cuyo objetivo es 
facilitar la transmisión de empre-
sas y evitar la pérdida de tejido 
económico en el territorio. 

La Cámara ofrece asesora-
miento económico y jurídico tan-
to a la parte cedente como a la 
adquiriente de un negocio. Asi-
mismo, dispone de una bolsa de 
traspasos con el objetivo de dar 
continuidad a los negocios de la 
provincia. Y es que, según el es-
tudio elaborado con la Diputa-
ción de Teruel, un gran número 
de empresarios se jubilarán en la 
próxima década.

Manuel Blasco toma la palabra durante la jornada sobre relevo empresarial organizada por la Cámara de Comercio de Teruel en el marco de la Semana de la Pyme

Peluquería que busca traspaso ubicada en la calle Rubio de Teruel

Ofrece un 5 % de 
descuento en una 
selección de títulos


